Devenez Partenaire
Consell

TRANSMETTRE ET REUSSIR

L'écosystéme de transmission d'entreprise fondé par Louis
Ménard. Rejoignez un réseau d'experts et transformez vos
premiers rendez-vous en mandats exclusifs grace a nos
outils de diagnostic innovants.

PROGRAMME PARTENAIRE STRATEGIQUE

CABINET LOUIS MENARD - TRANSMETTRE ET REUSSIR - LE CLUB DES REPRENEURS - ICTINOS CONSULTING



Le vrai defi du conseil en transmission
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L'obstacle du premier échange

Trop souvent, le premier rendez-vous reste purement
théorique. Entre conseils généraux et promesses floues, le
conseiller peine a démontrer sa valeur ajoutée immeédiate,

risguant de perdre la confiance du cédant deés le départ.

Les impératifs du conseiller
& Créer une valeur immédiate pour se différencier
radicalement.

h  Structurer la réflexion du dirigeant sur sa stratégie de
cession.

Justifier 'accompagnement par un livrable concret et pro.

©® 'Quel pourcentage de vos clients actuels envisage
une cession dansles 5 ans ?"

La solution stratégique

Le statut Partenaire Conseil résout ce défi en placant I'Avis de
Valeur au cceur de votre offre : un diagnostic précis qui
transforme un prospect en client engagé.



L'Avis de Valeur : Votre arme commerciale n'1
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L'Offre Partenaire # Impact Dirigeant

© 5 Avis de Valeur offerts / mois  cenemeenrzueones

Un volume de crédits renouvelables pour alimenter votre

: : |~ Analyse Structurée
prospection active.
Identification immédiate des points forts et des axes de progression
® Marque Blanche Totale du dossier.
Intégrez votre logo, vos couleurs et vos coordonnées. Vous restez le . . . .
: ; B Estimation Objective
visage de la relation.
Valorisation indicative basée sur des criteres métier et des données
(/) Rapport PDF Premium réelles du marché.

Un document élégant et professionnel prét a étre remis en main
propre ou par email.

Conseils Stratégiques

Recommandations personnalisées pour maximiser |'attractivité
avant la mise en vente.

« Ne vendez pas du conseil. Vendez un diagnostic. Le plan d'accompagnement se vendra tout seul. »




Du Pré-Audit au contrat : Un parcours en 4 étapes
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OFFRIR ANALYSER ACCOMPAGNER
Offrez I'Avis de Valeur a un Le rapport identifie des axes de Proposition d'un plan "Mise en
prospect cédant. Rapport PDF progression prioritaires pour Vente Premium" : visibilité
généré en 15 min, remis en RDV Mmaximiser la valorisation de newsletter, webmagazine et
ou par email. I'entreprise. supports stratégiques.

Différenciation et valeur ajoutée Prise de conscience du client et

i IMPACT IMMEDIAT : LEVIER COMMERCIAL i VALEUR AJOUTEE
: Accompagnement structuré et |

i dés le premier contact. i création naturelle du besoin. ! revenus récurrents pour vous.
1 1

866 <« Nevendes pas du conseil. Vendez un diagnostic. Le plan d'accompagnement se vendra tout seul. »

B

CONCLURE

Accompagnement jusqu'au
closing final. Modele de revenus
100% pour le partenaire sur ses

honoraires.

SUCCES FINAL

Transaction finalisée, client
satisfait et rentabilité assurée.



L'écosysteme complet du Partenaire Conseil
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AcquiScan Pro® Intelligence Collective Puissance Commerciale
SOURCING & IA COMMUNAUTE & RESEAU OUTILS MARQUE BLANCHE
> Identification intelligente des » Forums privés pour dossiers 5 Templates d'emails BtoB HTML
repreneurs par IA complexes responsives
Scoring algorithmique de . Fiches méthodologiques & Guides
? g. g , & % Webinaires avec experts M&A ’ , 99
compatibilité de négo
» Alertes automatiques sur profils > Acces privilégié au Club des » Kits visuels LinkedIn pour personal
e IVEINIIES Repreneurs branding
Support strategique direct par l'équipe Louis Votre marque reste le visage de la relation

Modele équitable 50/50 sur la valeur créée. , .
9 / Ménard. client.



Trois ressources gratuites pour découvrir I'approche
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Tester le Pré-Audit

Générez votre propre rapport d'Avis de
Valeur.

Découvrez le format et le potentiel
commercial.
Personnalisez en margue blanche dés le
test.

12

Explorer le Réseau

Webmagazine diffusé a +100 000
entrepreneurs.

Newsletter hebdomadaire d'opportunités.

Acces a un réseau de partenaires qualifiés.

Y N
()

Le Club des Repreneurs

Acces privilégié au "Marché Caché" exclusif.

Podcasts de formation et veilles
stratégiques.

Communauté active de repreneurs en
recherche.

« Testez gratuitement. Echangez en transparence. Partenariez en confiance. »
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Le programme Partenaire Conseil en chiffres

DEVENEZ PARTENAIRE CONSEIL

B 60 Livrables / An

Chaque partenaire bénéficie de 5 Avis de Valeur offerts par mois.
Un outil puissant pour transformer chagque premier rendez-vous en
opportunité concrete.

4 +10h/ Semaine

Gain de temps opérationnel moyen grace a I'automatisation des
rapports et aux outils de sourcing AcquiScan Pro®. Concentrez-
vous sur le conseil, pas sur la saisie.

IMPACT SUR LA PRODUCTION DE MANDATS

Partenaire Conseil 60 rapp

Conseiller Seul 12 rapports

Comparaison du volume de rapports de diagnostic générés annuellement.

"Le calcul est simple : 1 seul mandat supplémentaire par an suffit a rentabiliser largement votre adhésion au programme.”



Témoignages de nos partenaires
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« Le succes ne se transm

"L'Avis de Valeur a changé ma fagon de
démarrer les RDV cession. Je repars avec
un rapport concret a remettre au client.
Mon taux de transformation a doublé en 3

mois.”
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CONSEIL EN TRANSMISSION - LYON
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"Le Pré-Audit sert de base parfaite pour

proposer un accompagnement premium.

Le client comprend immédiatement les
enjeux. AcquiScan Pro® est un vrai plus
gagnant-gagnant.”

Marc D.
EXPERT M&A - PARIS

eseau dexperts. »

-
-
—
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"J'adore la personnalisation en marque
blanche. Le client recoit un document pro
qui renforce mon image de marque. Je
gagne un temps fou sur chaque dossier."

Aicha B.
CONSULTANTE INDEPENDANTE - TOULOUSE




Devenir partenaire en trois étapes simples
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TESTER

Générez votre propre Avis de Valeur
gratuitement pour découvrir l'outil et le
format du rapport PDF personnalisé.

@ Présentation personnalisée selon
votre profil et vos objectifs.

&5
EXPLORER

Explorez le Club des Repreneurs et le
Webmagazine pour mesurer la qualité du
réseau qui alimentera vos dossiers.

O

ECHANGER

Réservez un RDV d'information personnalisé
pour comprendre le modele et définir vos
objectifs de partenariat.

Démonstration live de 'outil Avis de Explication transparente du modéle % Prochaines étapes définies

Valeur et du parcours. 50/50 sur AcquiScan Pro®.

ensemble, sans aucune pression.

« Testez gratuitement. Echangez en transparence. Partenariez en confiance. »
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Foire aux questions
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a Puis-je offrir 5 Avis de Valeur par o Le rapport est-il vraiment en N Comment fonctionne le 50/50
mois ? marque blanche ? AcquiScan Pro® ?

Oui. 5 crédits Pré-Audit sont offerts chaque Absolument. Vous intégrez votre logo, vos C'est un partage équitable : 50% des revenus

mois et renouvelables. Des crédits couleurs et vos coordonnées. Le document de mise en relation vous reviennent, et 50%

supplémentaires sont disponibles en option PDF professionnel renforce votre image financent I'IA, le support et la communauté

selon vos besoins. d'expert aupres du cédant. du réseau.

|~ Puis-je vendre un

accompagnement Premium ?
Oui, c'est l'objectif. L'Avis de Valeur sert de
diagnostic initial. Vous fixez ensuite
librement vos propres tarifs pour le plan
d'accompagnement. Et vous n'avez rien a
nous reverser !

Qu'en est-il de la sécurité et du
RGPD ?

Toutes les données sont hébergées en
Europe avec un chiffrement de haut niveau.
Nous garantissons une conformité RGPD
totale sans revente de données.

« Testez gratuitement. Echangez en transparence. Partenariez en confiance. »



Rejoignez I'écosysteme Transmettre et Réussir
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OPTION 1: TESTER

p Générez votre Avis de Valeur

Découvrez I'outil gratuitement (cabinet-louis-menard.fr)

370 000

opportunités de transmission d'ici 2030.
Le marché récompensera ceux qui apportent une valeur

immédiate et structurée. OPTION 2 : EXPLORER

::; Le Réseau Transmettre et Réussir

Accédez a un réseau de 2 500+ membres qualifiés

« Ne vendez pas du conseil. Vendez un diagnostic. Le )

plan d'accompagnement se vendra tout seul. »

OPTION 3 : PARTENAIRE
HOET Ll RDV d'information (30 min)

CABINET LOUIS MENARD ICTINOS CONSULTING TRANSMETTRE & REUSSIR LE CLUB DES REPRENEURS
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